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l. Preliminarii

In conditiile aplicarii prevederilor Codului Educatiei al Republicii Moldova, cit si a Planului-
cadru aprobat de Ministerul Educatiei al R.Moldova, Curriculum unitatii de curs ,,Comert
international”, proiecteazd dimensiunile si statutul acestuia in raport cu oferta educationald a

institutiilor de invatamint profesional-tehnic postsecundar.

Unitatea de curs ,,Comert international” prevede studierea activitatilor comerciale legate de

importul-exportul marfurilor.

Conceptele de baza ale disciplinei sunt importul si exportul ca niste componente-cheie ale
comertului international. In comertul international o importantd deosebitd o are aplicarea
cunostintelor teoretice, care reprezintd o viziune complexa a rationalizarii activitatii comerciale prin

intermediul optimizarii proceselor legate de aceste activitati.

Activitatea de export/import a sporit considerabil In complexitate si in importantd. Profiturile,
dar si riscurile Insemnate ale acestei activitati, reclama prezenta unor profesionisti cu un inalt grad de
pregatire teoretica si practica. Politica comerciald se defineste prin ansamblul de norme legislative
referitoare la reglementarea raporturilor comerciale ale unui stat cu strdinatatea, precum si cele
referitoare la reglementarea comportamentului persoanelor autorizate ale statului respectiv, in relatiile
lor comerciale internationale. Normele legislative ale statului pentru reglementarea relatiilor
internationale sunt alcdtuite in principal din norme fiscale, vamale si administrative. La baza acestora

trebuie sa stea normele de eticd comerciala.

Studierea unitatii de curs ,,Comert international” contribuie la formarea la elevi a competentelor
si aptitudinilor pentru a realiza activitdtile comerciale legate de relatiile internationale. Pentru
formarea competentelor specifice unititii de curs in cauzd, elevul trebuie sd cunoasca bazele

comertului, fundamentele merceologiei, logistica.

Unitatea de curs se constituie ca o disciplina fundamentala, destinata elevilor anului 1V,
specialitatea ,,Comert”, profilul real, benficiind de 60 de ore contact direct si 30 ore de studiu
individual, in semestrul VII, cu un numar de 3 credite obtinute ca finalitate. Pentru accentuarea

caracterului practic — aplicativ al disciplinei ,,Comert international” se va face apel la:

- experienta de viata a elevilor;



- exemple din economia reala a Republicii Moldova, accentudnd domeniul de pregatire a elevilor - cel

de agent comercial,

- analiza unor fapte, procese economice de interes general-economic si, indeosebi a modalitatilor de

organizare si realizare a activitdtii comerciale.
I1. Motivatia, utilitatea disciplinei pentru dezvoltarea profesionala

Unitatea de curs ,,Comet international” are un rol important in formarea specialistului in
domeniul comertului. Activitatea in domeniul comertului international e multilaterald. Ea include
dirijarea fluxului de intrare si iesire a marfurilor intr-o tard si toate tehnicile si procedurile din toate

domeniile activitatii

Comertul international este primul flux al circuitului mondial si el cuprinde miscarea bunurilor gi
serviciilor dintr-o tara in alta, prin trecerea frontierelor vamale ale tarii respective. Comerful
international are doua componente: export si import. EXportul exprima iesirea de pe teritoriul vamal
al unei tari a marfurilor si serviciilor. Exportul implicd incasari valutare pentru tara
exportatoare. Importul se refera la intrarea pe teritoriul vamal al unei tari a bunurilor si serviciilor din

alte tari i el implica un efort valutar din partea tarii importatoare.

Specialistii din domeniu trebuie sd cunoascd si sd inteleagd toate procesele comertului
international, precum si cerintele fatd de aceste procese. Ei trebuie sd posede deprinderea de a
coordona cu activitatile ce reglementeazd comertul international, trebuie sd interpreteze corect
problemele comerciale si de antreprenoriat in intregime, trebuie sa tina cont ca deciziile adoptate, ce
pot influenta relatiile comerciale in ansamblu. Insusind acest curs, elevii vor obtine cunostinte reale,
care le va ajuta sa participe independent la desfasurarea activitatilor de comert cu comercianti din

strainatate.

Fiind enumerate la rindul lor, totalitatea abilitatilor si competentelor profesionale obtinute in
urma studierii unitatii de curs ,,Comert international”, vor servi drept suport pentru formarea

profesionald a elevilor la urméatoarele unitati de curs, dupd cum urmeaza:

-G.01.0.002 Bazele comertului;
-F.02.0.010 Fundamentele merceologiei;

-S.04.0.022 Logistica comerciala.



II1. Competentele profesionale specifice disciplinei

Competenta profesionala din descrierea calificarii: Capacitatea de efectuare a studiului de

piatd 1n scopul asigurarii adaptabilitatii la cerintele pietii. Competentele profesionale constituie un

rezultat cumulativ al autodeterminarii reflexive a omului si al interactiunii sale cu profesia.

Competente profesionale specifice disciplinei:

CS1. Cunoasterea, intelegerea si utilizarea conceptelor, metodelor si tehnicilor de comercializare,

tranzactii comerciale, de plati si investitii pe pietele internationale.

CS2. Identificarea institutiilor si organizatiilor moldovenesti si a celor internationale in gestionarea

si promovarea relatiilor internationale.

CS3. Identificarea etapelor de realizare a unei cercetari de piata.

CS4. Stabilirea rolului valutei in decontarile platilor internationale.

CS5. Analiza atributiilor expeditorului international.

CS6. Argumentarea necesitdtii conventiilor interstatale in reglementarea relatiilor comerciale.

CS7. Prezentarea caracteristicilor specifice Uniunii Europene.

CS8. Sesizarea cailor de atenuare a riscului in activitatile comerciale.

CS9. Identificarea procedurii de incheere a contractului.

CS10.Specificarea rolului negociatorului in procesul de negociere comerciald internationald si

atenuarii riscurilor ce pot interveni.

IV. Administrarea disciplinei

Numarul de ore

Codul Denumirea - Modalitatea| Nr
- ~ |Semestrul Contact direct Studiul )
disciplinei disciplinei Total de evaluare | credite
Teorie | Practica |individual
F.07.0.018 Comert VI 90 40 20 30 Examen 3
international




V. Unitatile de invatare

Unitatile de competenta

Unitatile de continut

1.Fundamentarea relatiilor comerciale internationale.

UCL. Descrierea atributiilor organizatiilor de
nationale si internationale si a intermediarilor ce

sustin comertul exterior

1.1. Notiuni generale si introductive in definirea

conceptelor

1.2. Managementul in activitatea de comert

exterior
1.3. Intermediari si auxiliari in comertul exterior

1.4. Organizatii de promovare in comertul

international

2.Activitatea marketingului international.

UC2. Descrierea particularitatilor de plasare a

produselor pe piata internationala

2.1.Internationalizarea produsului
2.2.Cercetarea si analiza pietii internationale
2.3.Politica produselor si produs nou
2.4.Politica promotionala

2.5.Formarea preturilor

2.6.Categorii de distributie

3. Tehnici si modalititi ale platilor internationale

UC3. Caracterizarea modalitatilor de plata

utilizate in comertul international.

3.1.Sisteme monetare internationale
3.2.Instrumente utilizate in platile internationale
3.3.Rolul bancilor in comertul international
3.4.Modalitati de plata: plata directd, schimbul de
documente de plata, plata prin incasso
documentar, credit documentar, plata in cont

deschis




Unititile de competenta

Unititile de continut

4. Expeditia si transportul international

UCA4. Identificarea rolului transportului si

expeditiei internationald in distributia marfurilor

4.1.Expeditia internationala
4.2.Exploatarea terminalelor de containere

4.3.Transportul maritim, fluvial, feroviar, rutier,

aerian

5. Politica comerciala

UCS5. Recunoasterea componentelor politicii

comerciale

5.1.Componentele, obiectivele si principiile

politicii comerciale
5.2.Conventii comerciale interstatale
5.3.Pirghii si masuri de politicd comerciala
5.4.Structuri si functionalitdti vamale

5.5.Sistemul comercial multilateral

6. Uniunea Europeana si Organizatiile liberului schimb

UCS. Descrierea caracteristicilor specifice

Uniunii Europene

6.1.Istoricul aparitiei si dezvoltarii Uniunii
Europene

6.2.Caracteristici rezultate din tratate

6.3.Institutiile Uniunii Europene

6.4.Norme juridice rezultate din dispozitiile

comune

6.5.Institutionalizari rezultate din dreptul

comunitar

6.6.Asociatii ale liberului schimb




Unititile de competenta

Unititile de continut

7.Riscul in relatiile internationale

UCY. Identificarea pericolelor ce pot surveni in

relatiile internationale

7.1.Categoriile de risc, aspect juridic
7.2.Caile de atenuare sau de evitare a riscurilor
7.3.Riscul bancar

7.4.Riscul de transport

8.Procedura contractarii si derularii exportului si importului

UC8. Identificarea procedurii de incheere a
contractului: lansarea ofertei, primirea comenzei,

negocierea, organizarea expedierii

8.1.Procedura contractarii si deruldrii exportului
8.1.1.0ferta si lansarea ei

8.1.2.Negocierea contractului

8.1.3.Indeplinirea formalitatilor de vamuire

8.1.4.Emiterea documentelor necesare derularii

exportului
8.2.Procedura contractarii si derularii importului
8.2.1.Produsele importate
8.2.2.Bunuri supuse controlului vamal
8.2.3.Calcularea pretului optim de import
8.2.4.Derularea operatiunilor de import

8.3.Contracte comerciale internationale

9.Negocierile comerciale internationale

UCO. Distingerea rolului negocierii in relatiile

internationale

9.1.Obiective ale negocierilor comerciale
internationale

9.2.Principii ale negocierilor comerciale
internationale

9.3.Psihologia negociatorului, stiluri de negociere

9.4.Negocierea tranzactiei de vinzare — cumparare




Unititile de competenta

Unititile de continut

10. Operatiuni comerciale combinate

UC10. Caracterizarea compensatiilor utilizate in

relatiile comerciale externe

10.1.Operatiunile in contrapartida: definire, factori
determinanti. Formele contrapartidei

10.2.Barterul si cliringul ( cu doua conturi si un
singur cont)

10.3. Reexportul: clasificarea, tipurile

11.Bursele si licitatiile internationale

UC11. Descrierea particularitatilor organizarii

bursei, licitatiei, targurilor internationalse

11.1.Bursele de marfuri si valori, definitia.
elemnetele

11.2.Licitatiile: definirea, clasificarea, scurt
istoric

11.3.Definirea si rolul targurilor internationale.

Tipurile de targuri internationale

VI. Repartizarea orientativa a orelor pe unititi de invatare

Nr. Numarul de ore
Crt Unitatile de invatare Total Contact direct Studiul
individual
Teorie Practica
1. | Fundamentarea relatiilor comerciale 4 2 - 2
internationale

2. | Activitatea marketingului international 8 4 2 2

3. | Tehnici ale platilor internationale 8 4 2 2

4. | Expeditia si transportul international 10 4 2 4
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5. | Politica comerciala 8 4 2 2
6. | Uniunea Europeana si Organizatiile 10 4 2 4
liberului schimb
7. | Riscul in relatiile internationale 8 4 2 2
8. | Procedura contractarii si derularii 14 6 4 4
exportului si importului
9. | Negocierile comerciale internationale 10 4 2 4
10. | Operatiuni comerciale combinate 6 2 2 2
11. | Bursele si licitatiile internationale 4 2 - 2
Total 90 40 20 30
VII. Studiul individual ghidat de profesor la Comert international
Materiile pentru studiul Produsele de elaborat | Modalitatile | Termenii de
individual de evaluare realizare
Unitatea de invitare 1. Fundamentarea relatiilor comerciale internationale
1.1.Componentele pietii mondiale | Comunicare Prezentarea Saptamtnal
in functie de obiectul de afacere informatiei
din
comunicare
1.2.0rganizarea unei intreprinderi | Prezentare grafica Schema Saptamana 1

de comert exterior

11



Unitatea de invatare 2. Activitatea marketingului international

2.1.Realizarea studiului pietii Structurarea informatiei | Prezentare si | Saptdmana 2
in forma de tabel comunicare

2.2.Actiunile legate de dezvoltarea | Referat Prezentarea Saptamana 2

politicii produsului referatului

Unitatea de invitare 3. Tehnici ale platilor i

nternationale

3.1.Relatia Fondului Monetar
International cu Republica

Moldova

Eseu

Prezentarea

eseului

Saptamana 3

Unitatea de invatare 4. Expeditia si transportul international

4.1.Etapele realizarii transportului

maritim si cel feroviar

4.2 Raspunderea cardusului rutier

si aerian

Realizarea tabelului

Realizarea tabelului.

Descrierea
etapelor din
tabel

Saptamana 4

Saptamana 5

Unitatea de invitare 5. Politica comerciala

5.1.Procesul de aderare a Moldovei
la Orgaizatia Mondiala a

Comertului

Referat

Prezentarea

referatului

Saptamana 6

Unitatea de invitare 6. Uni

unea Europeana si Organizatiile liberului

schimb

6.1. Acordul de Asociere dintre UE
si Republica Moldova

Comunicare

Prezentarea

comunicarii

Saptamana 7

Saptamana 8

Unitatea de inva

tare 7. Riscul in relatiile internationale

7.1.Acoperirea riscului in

transportul international prin

Rezumat scris

Descrierea

procedurii de

Saptamana 9
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asigurarea la o companie de

asigurari

asigurare

Unitatea de invitare 8. Procedura contractarii si derularii exportului si

importului

8.1.Contracte internationale

speciale

Prezentarea proiectelor

Prezentarea
PPT

S#ptimana 10

Saptamana 11

Unitatea de invitare 9. Negocierile comerciale internationale

9.1.Cunoasterea stilurilor de
negociere pentru planificarea

corecta a tratativelor internationale

Comunicare

Argumentare

a

Saptimana 12

Saptamana 13

Unitatea de invitare 10. Operatiuni comerciale combinate

10.1.Cliringul — compensatie

financiara internationala

Proiect in grup:
descrierea tipurilor de

cliring

Sustinerea

proiectului

Saptamana 14

Unitatea de invatare 11. Bursele si licitatiile internationale

11.1.Rolul burselor in comertul

inernational

Portofoliu: descrierea
tipurilor de burse

Prezentarea

portofoliului

Saptamana 15

VIII. Lucrarile practice recomandate

Nr. | Unitatile de invatare Lucrarile practice Ore
1 | Activitatea marketingului Planificarea publicitatii comerciale 2
international in baza unui produs. (activitate In
grup)
2 | Tehnici ale platilor internationale | Analiza codurilor monetare 1SO, 2

convertirea valutelor straine in

valuta nationala la ziua de curs.
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Analiza modalitatilor de platad n
situatii concrete mentionate in

contract.

Expeditia si transportul

international

Analiza documentelor ce se emit la
transportarea marfurilor pentru

diferite moduri de transport.

Politica comerciala

Descrierea procedurii vamuirii
marfurilor si documetelor de

insotire.

Uniunea Europeana si

Organizatiile liberului schimb

Stabilirea si argumentarea
avantajelor si dezavantajelor

integrarii Moldovei in UE.

Riscul in relatiile internationale

Analiza asigurdrii Tmpotriva

riscurilor 1n diferite situatii.

Procedura contractarii si derularii

exportului si importului

Descrierea procedurii contractarii si
completarea contractului de vinzare

internationala.

Studierea tipurilor speciale de
contracte internationale: contractele
de comision-intermediere,
contractul de mandat comercial,
contractul de depozit, consignatie,
contractul de concesiune, contractul

de licenta, contractul de forfaiting.

Negocierile comerciale

internationale

Simularea diferitor stiluri de

negociere

Operatiuni comerciale combinate

Descrierea procedurii de derulare a

barterului, clearingului

14



IX. Sugestii metodologice

Tehnologiile didactice aplicate In procesul instructiv educativ vor fi indicate explicit in proiectele
didactice elaborate de fiecare profesor, in functie de nivelul de pregatire si progresul demonstrat atat
de grupa de elevi in ansamblu, cat si de fiecare elev in parte. La selectarea metodelor si tehnicilor de
predare-invatare-evaluare se va promova o abordare specifica, bazata, in esenta, pe stimularea, pe

individualizarea, pe motivarea elevului si dezvoltarea increderii in sine.

La alegerea strategiilor didactice se va tine cont de urmatorii factori: scopurile si obiectivele propuse,
continuturile stabilite, resursele didactice, nivelul de pregatire initiala si capacitétile elevilor,
competentele ce trebuie dezvoltate. Se recomanda o abordare didacticd flexibild, care lasa loc
adaptarii la particularitatile de varsta si individuale ale elevilor, conform optiunilor metodologice ale
fiecarui cadru didactic. Profesorul va utiliza urmatoarele metode, procedee si tehnici de predare-
invatare: prelegerea, explicatia, conversatia euristica, dialogul etc., precum si forme de lucru: frontal,

individual si in echipa.

In proiectarea didactica de lunga si scurtd durati profesorul se va ghida de prezentul curriculum, atat
la compartimentul competente, cat si la continuturile recomandate. In corespundere cu cerintele

didactice, profesorul va planifica ore de sinteza si evaluare, precum si activitati practice.

Cadrul didactic va stabili coerenta intre competentele specifice disciplinei, continuturi, activitati de
invatare, resurse, mijloace si tehnici de evaluare. De asemenea, in cadrul lectiilor, profesorul va

utiliza mijloace instructionale de tipul: Evocare, Realizarea sensului, Reflectie, Extindere.

Varietatea metodelor de predare-invatare-evaluare va asigura asimilarea mai lesne a materiei si

serveste ca instrument de stimulare a interesului elevilor fata de disciplina si specialitate.

Studiul individual ghidat de profesor va fi realizat pentru fiecare unitate de continut, propunandu-le
elevilor 1n acest scop sarcini individualizate. Se recomanda aplicarea metodelor interactive de lucru

cu elevii, cum ar fi discutia, comunicarea reciproca, prezentarea.

Metodele recomandate pentru fiecare din unitatile de invatare sunt prezentate in tabelul de mai jos.

Nr.ctr. Tema Metode de predare-invitare
1. Fundamentarea relatiilor comerciale | Prelegerea, invdtarea prin descopereire,
internationale gandirea critica

15



2. Activitatea marketingului Discutia generalizata, problematizarea,

international brainstormingul
3. Tehnici ale platilor internationale Demonstratia teoretica, studiul de caz, discutia
generalizata
4. Expeditia si transportul international | Stiu, vreau sd stiu, am invatat, invatarea prin

descoperire, dezbaterea

5. Politica comerciala Discutia didactica, problematizarea, harta

conceptuald ierarhica

6. Uniunea Europeana si Organizatiile | Demonstratia teoretica, gandirea critica, studiul
liberului schimb de caz
7. Riscul 1n relatiile internationale Conversatia euristica, invatarea prin

descoperire, expunerea, dezbaterea

8. Procedura contractarii si derularii Discutia didactica, gindirea critica,
exportului si importului problematizarea, portofoliul

9. Negocierile comerciale Demonstratia teoretica, studiul de caz, gindirea
internationale critica

10. | Operatiuni comerciale combinate Expunerea, demonstratia, dezbaterea, Invatarea

prin descoperire

11. Bursele si licitatiile internationale | Prelegerea, dezbaterea, proiectul, harta

conceptuald ierarhica

De astfel, in desfasurarea procesului educational profesorul va juca un rol esential. Acesta
trebuie sd-si pund in joc toate cunostintele sale si intreaga lui pricepere, nu pentru a transmite pur si
simplu cunostinte care urmeaza a fi Insusite mecanic, ci pentru a insufla elevilor sdi dorinta de a le
dobandi, prin ei insisi, printr-un studiu cat mai activ si mai intens. Rolul profesorului se va rezuma la
organizarea procesului de predare-invatare, de a sustine efortul elevilor si de a nu lua asupra lui,

integral sau partial, timpul destinat procesului educational.
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X. Sugestii de evaluare a competentelor profesionale

Pedagogia axata pe competente orienteaza vectorul evaludrii spre o evaluare continud/ formativa:

e prin motivarea elevilor si realizarea feedback-ului;

e prin stimularea la elevi a efortului de autoevaluare formativa (autoevaluarea formativa
reprezinta procesul prin care elevul insusi este pus sa judece calitatea lucrului sau in raport cu
obiectivele definite si cu criteriile de apreciere propuse);

e prin formarea deprinderilor de evaluare reciproca (evaluarea reciproca constituie un proces de
interactiune evaluativa orientat spre emiterea unor judecati de valoare in baza unor criterii
prestabilite);

e prin evidentierea succesului, realizand astfel principiul centrarii pe personalitatea celui
evaluat.

educative cu obiectivele planificate (evaluarea calitatii), cu resursele utilizate (evaluarea eficientei)
sau cu rezultatele anterioare (evaluarea progresului).

Evaluarea profesorului va constitui actul didactic complex, integrat intregului proces de

invatdmint, ce va asigura evidentierea cantitatii cunostintelor dobandite si valoarea (nivelul,

performantele si eficienta) acestora la un moment dat — in mod curent, periodic si final.
e Evaluarea initiala e realizata la inceputul procesului de predare — invatare,

e Evaluarea continud sau evaluarea verbald va fi realizatd in timpul procesului de predare-

invatare, utilizand diverse metode, strategii si procedee didactice;

e Evaluarea formativa consta in formarea permanentd, continud a competentelor la elevi

reflectate in standardele educationale.

In acest context, in activitatea didactica va reusi acel profesor care va oferi la fiecare lectie un
set de sarcini didactice pe nivele, elaborate in contextul taxonomiilor corespunzitoare, fapt ce va
permite valorificarea la maximum a potentialului intelectual al fiecarui elev. In procesul de evaluare
continud la clasd in cadrul lectiilor de ,, Comert international ” se vor folosi atit metode traditionale
de evaluare: chestionare orale si scrise, cat si metode interactive: investigatia, studiul de caz,
portofoliul etc. utilizate in vederea evaluarii capacitatii elevilor de a aplica anumite cunostinte

teoretice, precum si a gradului de staptnire a priceperilor si deprinderilor de ordin practic.

Toate aceste metode permit profesorului sa obtina puncte de reper si sd adune informatii asupra

17



derularii activitatii elevului, oferindu-i astfel elevului posibilitatea de a arita ceea ce stie intr-o

varietate de contexte si situatii. Pe baza acestor informatii profesorul isi fundamenteaza judecata de

valoare intr-o apreciere obiectiva a achizitiilor elevilor si a progreselor inregistrate.

Produsele recomandate penru evaluarea nivelului de dezvoltare a competentelor cognitive sunt

prezentate in tebelul de mai jos:

Nr.

ctr.

Produsele pentru
masurarea

competentei

Criteriile de evaluare a produselor

Comunicarea

* Selectarea si structurarea logica a argumentelor 1n

corespundere cu tematica pusa in discutie.

* Apelarea la propria experientd In argumentarea comunicarii.

» Utilizarea unui limbaj adecvat si bogat, respectarea

normelor literare.

» Utilizarea corecta si adecvata a mijloacelor orale de

exprimare (intonatia, gesturile, vocabularul etc.).

Exercitiul rezolvat

« Intelegerea enuntului exercitiului.

* Corectitudinea formularii ipotezelor.
* Corectitudinea rationamentelor.

* Corectitudinea testarii ipotezelor.

* Corectitudinea strategiei rezolutive.
* Corectitudinea rezultatelor.

* Modul de prezentare a rezultatelor.

* Modul de interpretare a rezultatelor.

Problema rezolvata

« Intelegerea problemei.
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* Documentarea in vederea identificarii informatiilor

necesare in rezolvarea problemei.
» Formularea si testarea ipotezelor.
» Stabilirea strategiei rezolutive.

* Prezentarea si concluzionarea rezultatelor.

Proiectul

* Validitatea proiectului - gradul in care acesta acopera unitar

si coerent, logic si argumentat tema propusa.

* Completitudinea proiectului - felul n care au fost
evidentiate conexiunile si perspectivele interdisciplinare ale
temei, competentele si abilitatile de ordin teoretic si practic si

maniera in care acestea servesc continutului stiintific.

* Elaborarea si structura proiectului - acuratetea, rigoarea si
coerenta demersului stiintific, logica si argumentarea ideilor,

corectitudinea concluziilor.

* Calitatea materialului folosit in realizarea proiectului,
bogdtia si varietatea surselor de informare, relevanta si

actualitatea acestora, semnificatia datelor colectate s.a.

» Creativitatea si gradul de noutate pe care-1 aduce proiectul

in abordarea temei sau in solutionarea problemei.

Referatul

* Corespunderea referatului temei.
* Profunzimea si completitudinea dezvoltarii temei.

» Adecvarea la continutul surselor primare. * Coerenta si

logica expunerii.
» Utilizarea dovezilor din sursele consultate.

* Gradul de originalitate si de noutate.
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* Modul de structurare a lucrarii.

« Justificarea ipotezei legate de tema referatului.

* Analiza in detaliu a fiecarei surse de documentare.

6. Studiul de caz * Corectitudinea interpretarii studiului de caz propus.

+ Calitatea solutiilor, ipotezelor propuse, argumentarea

acestora.

* Corespunderea solutiilor, ipotezelor propuse pentru

rezolvarea adecvata a cazului analizat.

* Utilizarea adecvatd a terminologiei in cauza. * Rezolvarea

corecta a problemel, asociate studiului analizat de caz.

* Punerea in evidentd a subiectului, problematicii si

formularea.

* Capacitatea de analizd si de sintezd a documentelor,

adaptarea continutului.
* Originalitatea studiului, a formularii si a realizarii.
* Personalizarea (sa nu fie lucruri copiate).

 Aprecierea criticd, judecata personala a elevului.

XI. Resursele necesare pentru desfasurarea procesului de studiu

Pentru a realiza cu succes formarea competentelor in cadrul disciplinei ,,Comert international”

trebuie asigurat un mediu de invatare autentic, relevant si centrat pe elev.
Sala de curs va fi dotata cu mobilier scolar ce va avea conditii ergonomice adecvate.
Lucrarile practice se vor desfasura in salile de clasa. Cabinetul va fi dotat cu materiale necesare

pentru realizarea lucrarilor practice.
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Lista de materiale necesare pentru realizarea lucrarilor practice: legislatia Republicii Moldova

referitoare la comertul international, ghiduri metodologice.

XI1. Resursele didactice recomandate elevilor

Locul in care poate fi

Nr.
Denumirea resursei consultata/ accesata/
crt.
procurata resursa
1. DRAGAN Gabriela, Conf.univ.dr., Fundamentele http://www.biblioteca-

comertului international;

digitala.ase.ro/biblioteca/car
te2

2. | Osadcii Valentin, Comert international, Note de curs Biblioteca stiintifica ASEM
Editia 1, Chisinau, 1999; Biblioteca CNC al ASEM

3. | Stoian Ion, Dragne Emilia, Stoian Mihai, Comert Biblioteca stiintifica ASEM
international, vol. LII, Editura Caraiman, 2001; Biblioteca CNC al ASEM

4. |Stoian lon, Cartea specialistului in comert exterior, vol. | Biblioteca stiintifici ASEM
LIL, Editura Caraiman, Bucuresti, 1994; Biblioteca CNC al ASEM

5. |Comert_international, Curs_; https://www.academia.edu/7

017621/
6. |Comert-international,uniunile vamale-curs.

http://biblioteca.regielive.ro/
cursuri/-7-34331.html
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http://www.biblioteca-digitala.ase.ro/biblioteca/carte2
http://www.biblioteca-digitala.ase.ro/biblioteca/carte2
http://www.biblioteca-digitala.ase.ro/biblioteca/carte2

